
 

  

  Бишкек, Эркек, 36 жаш  

  Сатуу боюнча менежер/Сатуу боюнча
адис
Каалаган эмгек акы: 70 000 Сом  

 

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Адистиги:
Сатуу/Маркетинг/Жарнама/PR

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Жумуштун түрү:
Толук иш күнү

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Иш сапарлар:
Даярмын

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Work exprience:
Июнь 2024 - азыркы убакытка чейин
Менеджер по продажам, Кыргыз Алюминий !, Бишкек
Продажа алюминиевых профилей для окон, дверей а так же фасадов и между офисных
перегородок!
Продажа алюминиевых профилей с ознакомлением нового товара Турецкого качества !
Квалификация лидов. Обсуждение и закрытие сделки. Документальное оформление
сделки. Оценка удовлетворённости клиентов. Развитие клиентов.

Ноябрь 2021 - Сентябрь 2023
Менеджер по продажам, Строительная компания " Best group", Бишкек
Строительство недвижимости !
Продажа квартир и нежилых помещений . - Обработка входящих звонков,
консультирование потенциальных клиентов по вопросам приобретения квартир. -
Осуществление телефонных звонков потенциальным клиентам, звонившим в компанию
(формирование, наработка и ведение "теплой" клиентской базы); - Встреча клиентов в
офисе продаж, проведение презентаций ЖК, показ квартир, заключение договоров; -
построение с клиентами долгосрочных отношений; - Анализ и мониторинг
конкурентной среды; - участие в проведении рекламной кампании итд.

Апрель 2018 - Ноябрь 2018
Менеджер по продажам, Строительная компания " Аалам строй ", Бишкек
Строительство недвижимости!
Привлечение и развитие клиентов на рынке Умение устанавливать контакты с
потенциальными клиентами, выявлять потребности, работать с возражениями,



проводить переговоры и презентации, заключать договора и выстраивать
продуктивные отношения с клиентами. Знание основных этапов продаж и управления
территорией.

Май 2017 - Ноябрь 2017
Администратор ( Reception), Otiumе Inn Residence Rivero Hotel, Анталия , Кемер.
Туризм
Бронирование номеров для будущих гостей; Встреча и регистрация новоприбывших
клиентов, оформление документов; Распределение по номерам и выдача ключей;
Общение с гостями по телефону; Информирование и ответы на вопросы;

Декабрь 2014 - Апрель 2017
Менеджер по туризму !, Тур. Агенство " Gökkuşağı ", Стамбул
Туризм
Заинтересовать и быстро подобрать те варианты отдыха, которые хочет клиент. При
необходимости сопровождение от начала до конца. планирование, организацию и
проведение тур поездок, предоставление и продвижение различных видов
туристических услуг. Быть на связи и зайти в доверие чтобы удержать клиента и
сделать его постоянным.

Апрель 2014 - Ноябрь 2014
Трансферный гид !, Тур. Агенство " Интурист ", Анталия
Туризм
Встреча прибывших туристов в аэропорту, проведение трансфера аэропорт-отель и
отель-аэропорт, предоставление базовой информации о стране и организационной
информации о встрече с отельным гидом.  

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Билим берүү жана окуу:

июль 2009
КЭУ тек
Менеджер
Колледж

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Кесиптик көндүмдөр жана тилдер:

Тилдер:
Кыргыз тили: Тууган тил
Орус тили: Эркин сүйлөшүү
Түрк тили: Эркин сүйлөшүү

Көндүмдөр:
•Способность решать проблемы .

•Способность замечать детали .

•Лидерские качества .

•Умение планировать своё время .

•Умение выступать перед аудиторией .

•Умение адаптироваться .



•Умение общаться.

Автоунаанын болушу: Ооба

Айдоочулук категориясы: B,C
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