
Супервайзер (супервайзер торговых представителей)
    80 000 - 160 000 Сом   

  

ОсОО Сапат Трейдинг
  
  
  
Иш тажрыйбасы: 1 жылдан 3 жылга чейин

Жумуштун түрү: Толук иш күнү

Билими: Мааниге ээ эмес

Иштөөчү шаарлар: Бишкек

Жумуш ордунун дареги: Бишкек, улица Тепличная, 17а

  
Талап кылынган компетенциялар, билимдер, көндүмдөр:

Требования:

* Опыт работы супервайзером или руководителем торговой команды.
* Опыт работы в сфере дистрибуции продуктов питания или напитков будет преимуществом.
* Умение управлять командой, обучать и мотивировать сотрудников.
* Знание рынка и торговых точек города Бишкек.
* Ответственность, организованность и нацеленность на результат.
* Уверенное пользование смартфоном и приложениями для работы торговых представителей.
* Готовность большую часть рабочего времени проводить на территории вместе с командой.

  
Милдеттери:

Обязанности:

* Организация и контроль работы торговых представителей.
* Постановка ежедневных и ежемесячных задач команде, контроль их выполнения.
* Выполнение планов продаж и показателей эффективности.
* Контроль посещения торговых точек и соблюдения маршрутов.
* Совместные выезды с торговыми представителями, обучение и поддержка сотрудников.
* Развитие клиентской базы и привлечение новых торговых точек.
* Контроль наличия ассортимента, выкладки продукции и соблюдения условий акций.
* Контроль размещения и использования холодильного оборудования в торговых точках.
* Работа с дебиторской задолженностью.
* Анализ продаж, выявление проблем и подготовка предложений по их увеличению.
* Подготовка отчётности для руководства.



  
Иш шарттары:

Условия:

* Работа в стабильной и развивающейся компании.
* Достойная оплата труда: оклад и бонусы по результатам работы.
* Возможность профессионального роста.
* Условия работы и уровень заработной платы обсуждаются на собеседовании.

  
Бош орун жөнүндө:

ОсОО «Сапат Трейдинг» приглашает на работу супервайзера в городе Бишкек.

Мы занимаемся дистрибуцией напитков и ищем ответственного, активного руководителя, который
умеет организовать работу торговой команды, развивать продажи и добиваться выполнения
поставленных планов.
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