
Сатуу боюнча менежер/Сатуу боюнча адис (Менеджер по
продажам)
    30 000 - 120 000 Сом   

  

YOURBRAND
  
  
  
Иш тажрыйбасы: 1 жылдан 3 жылга чейин

Жумуштун түрү: Толук иш күнү

Билими: Мааниге ээ эмес

Иштөөчү шаарлар: Бишкек

Жумуш ордунун дареги: улица Кийизбаева 33

  
Талап кылынган компетенциялар, билимдер, көндүмдөр:

• Возраст 25–32 года;
• Опыт в продажах от 1 года;
• Умение продавать, убеждать и находить подход к клиенту;
• Опыт работы с CRM будет преимуществом;
• Уверенное владение ПК, Word и Excel;
• Инициативность, ответственность и желание хорошо зарабатывать;
• Нам нужен человек, который не боится переговоров и умеет доводить клиента до сделки.

  
Милдеттери:

• Работать с корпоративными клиентами и компаниями;
• Проводить переговоры и презентовать продукт;
• Вести клиента от первого контакта до заключения сделки;
• Подготавливать коммерческие предложения;
• Работать в CRM-системе;
• Развивать клиентскую базу и увеличивать объем продаж;
• Выполнять план продаж и работать на результат.

  
Иш шарттары:

✔️ 5/2, 09:00–18:00;
✔️ Комфортный офис в мкр. Восток-5;
✔️ Прозрачная система мотивации — ваш доход зависит от результата;



✔️ Востребованный продукт, который легко презентовать бизнесу;
✔️ Работа именно с B2B-клиентами, без хаотичных холодных продаж «в никуда»;
✔️ Возможность увеличивать свой доход вместе с объемом продаж;
✔️ Профессиональный и финансовый рост.

  
Бош орун жөнүндө:

�� МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ B2B
Если вы умеете продавать и хотите зарабатывать больше — возможно, мы ищем именно вас.
Мы — компания по производству корпоративной одежды под заказ. Работаем с бизнесом и
компаниями, которым нужна качественная одежда с индивидуальным дизайном и брендингом.
Сейчас мы расширяем отдел продаж и ищем менеджера по B2B-продажам, который готов работать с
корпоративными клиентами и влиять на свой доход через результат.
�� Если вы уже умеете продавать — здесь у вас будет возможность монетизировать этот навык.
�� Заинтересовала вакансия?
Отправляйте резюме или пишите в WhatsApp:
�� 0509 69 69 95
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